
原価企画システムが

適正利益と価格競争力を両立させます。

実績より導かれた人員コスト、材料コスト、
加工コストなどのコストテーブルを使用す
ることで、過去の実績に基づいた正確な
見積りを算出。

例えば、新入社員のAさんとベテランの
Bさんでは、見積り精度に、かなりの差が
あります。
正確なコストテーブルがあれば、誰でも、
同じレベルの見積りを作成することが可能。

フォームに値を入力したり、プルダウンか
ら項目を選択していくだけで、原価見積り
を簡単に作成することができます。

貴社のニーズにあわせて、最大250の
コストテーブルを持つことができます。

開発生産準備段階で高精度な量産コストのシミュレーションを可能とするソリューションです。
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●見積りを作成する人の経験値によって、見積り精度にバラつきがある

●ボディメーカーからのコスト削減要請が利益を圧迫している

自動車部品メ ーカーの課題
●競争力のある見積り

●精度の高い見積り

●適正利益の確保

原価企画


